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Dénicheuse de « pépites fermieres »

Fanette Roux Maynard propose

a des fermiers, peu disponibles
pour la vente directe en circuit
court, de prospecter pour eux des
crémiers-fromagers.

a SOCiené pr.r:r:.;_ﬁrmrérﬂ &5t Née en

juillet 2022 avec 'ambition de metere

en relation des fermiers et des cré-
mierﬁ-l-mnugurs. n_..l’fp.l’-l’.l"r-'w:h' nmlﬂrr.rrarffw
awx fermiers, nows nows mettons d aocord sur
ELFTE |'ri..frr.' i.irf IF"JFIIFI:'I.TJ., fﬂf"ff:fllllefnffﬂf
des crémiers, affineurs et épiceries
[fines, auxquels je rends visice
pour leur Ifﬁfn: Jfgu:.rfr fes
PHR-JH{III £l l’fﬂr?ﬂ:’]‘lff Jf.’f Ipm—
ducteurs », explique Fanette
Roux ?ﬂ-l.‘j}'nurd, 48 ans, sa
fondatrice. Elle représente
ainsi une quarantaine de fer-
miers et démarche quelque 280 cré-
miers dans les grandes agglomérations.
u Uhe fois que le prospect passe une com-

mande, je propose un suivi administrarif

er commercial. » Tous les producteurs
doivent respecter une « charte qualité et
ien-éere animal», qui prévoit notamment
le parurage systématique.

« Des demandes spécifiques»

Thomas Vandale, de la ferme Lanset (cf

PF 108) a été son premier client. La pre-
miere année, elle a visité environ 200 bou-
tiqm:ﬁ. w Ce sonr des déraillanes .ilm"wmrnr
se permettre o avoir des frats de port plus éle-
s, Globalement, ils discutent plus du pro-
li’“f‘f l'fuf {-‘lﬂ' IJ'JFE'.I.'. i.'-lﬂrﬂ' Ff:“n'”: d:!.'lr-l.}f.rl.‘ '|T-F'|'t'
Irfl"ﬂﬂdﬂ'i.'ffm. fl‘ll’:ﬂf ﬂml'l-".' d; mﬁfﬂl‘m ﬂr‘.i

« Une charte
qualité et bien-
étre animal a
respecter»

demandes spécif F.I.-r.. ex;
Je suis actueliement d la

recherche o un lactique
de brebis crémeux, de
perit formar, asser puissant,
élaboré par un producteur gui
ne désaisonne pas et dont les brebis pdrurent
toute { annde. Ou simplement des crémiers qui
souhaitent passer en direct powr du reblochon
fermuer... w
Aprés vingt ans de postes de direction au
sein de groupes internationaux, elle a sou-
hairé devenir crémiére, passant un CAP
etun COP i Paris. w fe voulais m'installer,
rais {e marché a c.’lrmgc', des Jlu.r.rh'gw: anf
commenceé d fermer aprés fe Covid. Je suis
partie fatre un tour de France, d la rencontre
J:Jplnc!’ur.l‘.rum. ﬂl.\' me r.lrl..fl;”:‘ﬂf l;l'l-'l"'.\l"f :Irf_rfm-
blémes de venve, la plupart écoulatent lewrs
P sdicies sur les marchés locawx. 'ff'rp de tra-
vail ! [ ar done réfléchi 6 onganiser wne force
de venre partagée », explique-t-elle.
Pour réduire les frais de logistique, elle
propose aux crémiers de se regrouper :

% « Une dijaine vonr ainsi parrager les frais

de transport vers Paris, Lyon ou Nanres.
Nous essayons d'en faire de méme avec les
producteurs, [ utilise beaucoup mon réseau
de CQP. L'idée inttiale étatr de développer
la vense directe sans [Paiser par Rurrgr':. FrigLs
illll drri.'l-'f fﬁf ?rfff.i'"f.f Il"mll.f.ff.i RS dllllrmf
pour fa ﬁ:lgimlgnc. » Elle contribue méme a
ce travail de sourcing pour quelques-uns
d'entre eux.
Il lui arrive d'utiliser les compétences
financiéres de sa vie précédente « pour
accompagner les productewrs dans [ opeirmi-
sation de leurs charges et investissements, les
aider d mieux déterminer leur prix de vente,
|J_'_f: n qu "ils ne disparaissent pas fate de tra-
vaul suffisamment rémunéeé, »

Bouche-a-oreille

Grice i la progression de la demande,
elle vient d’installer une chambre froide
au siége de sa sociéé, 4 Maisons-Laffite,
en région parisienne. « fe ne stocke pas de
la marchandise pour la vendre, prévient-elle
Aussitor, mads seulement pour conserver les
échantillons destinés awx erémiers. »

Avec une centaine de produits référencés,
elle souhaite désormais « fever des ﬁ:m.:':
& FeCrurer J‘u_\' Jru'.r.:rmnc_i P.iﬂ:f &:ﬂ.ﬂcr -Irﬂ'
commercialisation pendant que fe suis sur
I'rl.i' FOMILE. ]';H.i."f ma ammfﬂ]’-"‘ﬂ" .rifr{fé\ﬁ'"f
par le bouche-d-oretlle, je nai méme pas le
temps de m occuper des réseaux sociaux. Par
oontre, !q' SIS pr;r:'.ﬁfn.rc sur les salons “Parts
fermier™, » En plus des fromages, elle a
commenceé i soutenir quelques produc-
teursdautres produits : cornichons, miel,
charcuterie...m DP



